職　務　経　歴　書
××××年×月×日現在

氏名：○○　○○

－職務経歴　概略－

	20**年 *月
	～
	
	株式会社〇〇製薬

	
	
	
	現在に至る


－職務経歴　詳細－

■20××年×月～現在

株式会社〇〇製薬　営業本部

【事業内容：医薬品の研究・製造・販売／資本金：○億円／売上高：△億円／従業員：×名】

	期間
	担当業務

	20**年*月

～

20**年*月
	株式会社〇〇製薬入社　営業本部　●●支店配属
【担当業務】
・担当エリアの基幹病院から中小医院・個人開業医への営業
・講習会・勉強会の企画・運営
【担当エリア】
○○県○○市・△△市・××市・□□市
【担当先】
○○病院、××病院、△△病院ほか担当エリア内で＊＊件

【訪問先】

内科、外科、皮膚科等
【担当製品】

抗がん剤A剤（販売名◎◎）、抗がん剤B剤（販売名△△）、抗がん剤C剤（販売名□□）
【実績】

・20××年度売上　5,150万円（達成率103％）
・20××年度売上　5,500万円（達成率110％）
・20××年度売上　6,000万円（達成率109％）
・20××年度売上　6,500万円（達成率108％）

	20**年*月

～

現在
	同社　営業本部　△△支店配属
【担当業務】
・担当エリアの基幹病院から中小医院・個人開業医への営業
・講習会・勉強会の企画・運営
【担当エリア】
○○県○○市・△△市・××市・□□市
【担当先】
○○病院、××病院、△△病院ほか担当エリア内で＊＊件

【訪問先】

内科、外科、皮膚科等



	期間
	担当業務

	
	【担当製品】

抗がん剤A剤（販売名◎◎）、抗がん剤B剤（販売名△△）、抗がん剤C剤（販売名□□）
【実績】

・20××年度売上　7,560万円（達成率108％）
・20××年度売上　8,050万円（達成率115％）
・20××年度売上　8,890万円（達成率118％）　
同年度〇月に「〇〇〇に関するシンポジウム」を企画し、運営まで実施（ドクター250人が参加）



－得意分野－
· 医師との信頼関係構築
医師との信頼関係構築につながるよう、担当領域での最新知見を求めて英語での情報収集も行い届けています。また、患者様に対して自社製品の適応がない場合には、他社製品を紹介することもあります。医師の先にいる患者様への貢献を優先する行動を心がけており、そのことが医師からの大きな信頼を得ることにつながって結果的に毎年の売上目標達成へと結びついていると考えています。
· セミナー、勉強会、シンポジウムなどの企画・運営
自社製品の情報を伝えるセミナーだけではなく、同じ専門の医師同士が集まる勉強会を企画、発足させました。現在では、医師たちから開催してほしいテーマを提示されるなど、回を重ねるごとに意見交換の場として浸透、貢献できていると自負しております。そこから派生して、20××年度にはドクター250人に参加いただけた「〇〇〇に関するシンポジウム」を企画・運営し、成功させました。
· オンコロジー領域での専門性
現在まで抗がん剤（A剤、B剤、C剤）を専門に担当してきました。この領域では自社、他社製品だけではなく、最新の知見の情報収集にも努めており、この領域での専門性は医師の信頼を得るに値していると考えています。
－保有資格－

	20**年*月
	普通自動車第一種運転免許

	20**年*月
	MR認定試験

	20**年*月
	TOEIC 800点


－自己PR－
私は、主に地域の基幹医院から中小医院、個人開業医に対して抗がん剤（A剤、B剤、C剤）を扱うMRとして7年従事しております。訪問先では忙しい医師の要望に寄り添うべく、自社製品だけではなく他社製品や英語での最新知見の情報など、求められる情報と先回りでの情報をあわせてお届けすることを心がけております。また、小さなことですが必ず前もって訪問の目的を伝えることで医師に耳を傾けてもらえるようにする工夫も行っております。
さらに地域の専門医の方々の活発な意見交換に貢献するべく、勉強会を発足させ継続して運営しています。また、大きなシンポジウムも企画し、担当エリア内の医療関係者が最新の医療情報を得られる機会も作り出しています。こうした企画や運営のノウハウも自分の強みの一つです。今後はこれまでの経験を活かして、日本市場へ進出した貴社の市場開拓に貢献してまいります。ゆくゆくは語学力と専門性を活かし、本社海外事業部での活躍を希望しております。
以上


