職　務　経　歴　書
××××年×月×日現在

氏名：○○　○○
－職務経歴　概略－
	20**年 *月
	～
	
	○○○○カンパニー

	
	
	
	現在に至る


－職務経歴－

■20××年×月～現在に至る　　

株式会社 ○○　
【事業内容：戦略コンサルティング／資本金：○億円／売上高：△億円／従業員：×名】
業務内容：下記のプロジェクトに従事
	20**年 *月

　　～

20**年 *月
（×年×ヶ月）
	○○○○カンパニー
［業務内容］

●経常収益1,200億円以上の外資系クレジットカード会社におけるBPRプロジェクト
（30％の業務時間短縮による、20％のコスト削減を実現）

［役割］

アナリスト
（会員獲得チャネル別の採算性評価・予算策定根拠の検証・予算実績管理上の課題抽出と解決の方向性のとりまとめ・営業拠点別業務のばらつきの実態調査を担当。）

	20**年 *月

　　～

20**年 *月

（×年×ヶ月）
	同社
［業務内容］

●経常収益1兆2,000億円以上の金融機関のM&A戦略の立案
 （合併後に国内3位の金融機関に浮上）。
［役割］

アナリスト
（被買収事業の調査・分析及び収益予測、買収条件の交渉サポート、契約書のドラフティングなどを担当）

	20**年 *月

　　～

20**年 *月

（×年×ヶ月）
	同社
［業務内容］

●売上高約1兆円の半導体メーカーにおける営業生産性改善（営業業務効率改善プログラムの策定）
（10％の労働時間削減を実現および20％の売上増加）
［役割］

アナリスト
（市場調査・分析、インタビュー設計及び実施・集計、定量・定性的分析、レポート作成などを担当）

	20**年 *月

　　～

20**年 *月

（×年×ヶ月）
	同社
［業務内容］

●経常収益約1兆8,000億円の金融機関の営業戦略の再構築
（融資・投信販売の年間新規獲得額が30％増加）

［役割］

コンサルタント
（リテール・法人それぞれの営業資源の活用実態と営業品質の評価、市場調査・分析、営業戦略の策定を担当。）


－得意分野－　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
· 業務プロセス改善（特に営業業務での営業チャネル別採算性評価）
· 金融業界分野でのBRPとM&A戦略のコンサルティング
－保有資格・スキル－

	20**年 *月
	普通自動車第一種運転免許

	20**年 *月
	TOEIC８９０点

	20**年 *月
	○○大学大学院MBA


· 情報収集・調査スキル（文献・Web・ヒアリング調査の設計、各種情報の収集） 

· 分析スキル（SWOT分析、PPM分析、ABC分析） 

· 報告書作成スキル（文章力、図解力、デザイン力） 

· PCスキル（Word、Excel、PowerPoint）
－自己PR－
私の強みは、経常収益が数千億～1兆円超えの大手企業に対するプロジェクト経験が豊富にあることです。企業の規模が大きいほど戦略的な失敗による損失が大きくなるため、アナリストとしての調査・分析ではプロジェクト毎に事業評価モデルを再構築するなど精度の高い分析に貢献致しました。またコンサルタントとしての業務プロセス改善業務では、顧客セグメンテーションを明確化・評価することで優良顧客の発見、また顧客情報の活用体制を構築するとともにチャネル別営業戦略を立案し、顧客企業の利益最大化を実現いたしました。今後は、TOEIC890点の語学力を活かし、外資系企業に対するコンサルティングにも挑戦したいと考えております。貴社に貢献できるよう、成長意欲を持ち続けて精進してまいります。
以上
